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Introduction

Chez SMART SOIL, on vous présente une solution révolutionnaire qui va changer la fagon
dont vous collectez, analysez et évaluez les caractéristiques des matériaux utiles pour

minimiser les aléas et les risques de géotechniques.

Notre systeme informatique intelligent combine l'intelligence artificielle et I'analyse des
données géotechniques pour vous offrir une application desktop avec une interface
conviviale. Que vous soyez un ingénieur, un architecte ou un entrepreneur, notre solution
vous permettra de mieux importer, organiser et analyser les propriétés des matériaux en un

seul clic.

L'avantage de notre systéme réside dans sa capacité a automatiser les taches fastidieuses
d’'une facon économique tout en réduisant considérablement le temps nécessaire de
prédiction des parametres essentiels tels que la résistance, la portance...etc., ce qui vous

permettra de travailler plus efficacement et de respecter les délais de vos projets.

SMART SOIL est votre partenaire universitaire spécialisé est de confiance pour des solutions

géotechniques de pointe.
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Premier axe

Présentation du projet

1. Lidée de projet (solution proposée)

v
v

Le domaine est le génie civil et la géotechnique.

L'idée de projet a démarré vu que la plupart des clients demande les méthodes
traditionnelles couteuses et qui prend beaucoup de temps pour caractériser et
améliorer les matériaux sans ou avec ajouts.

On va faire une application desktop soumise a l'intelligence artificielle pour calculer
les caractéristiques géotechniques pour tous types de sol et tous types d’ajouts.

Cela se fait par une préparation d’'une grande base de donner pour tous types de

matériaux.

2. Les valeurs proposées :

Les valeurs proposées peuvent étre les suivantes :

v

v

Application desktop d'intelligence artificielle puissante et conviviale.

Automatisation des taches répétitives et prise de décisions basées sur des algorithmes
d'lA.

Amélioration de la productivité et de I'efficacité des utilisateurs.

Acces a des fonctionnalités avancées dans le domaine géotechnique et travaux public

d'lA sans nécessiter de compétences spécialisées.

3. Equipe de travail :

L’équipe du projet est composée des membres suivants :

e MIMI Mehdi: Ingénieur géotechnicien, graphiste et
spécialiste du marketing électronique.

e SAIFl Asma: Ingénieur géotechnicien et spécialiste du
marketing.

e BOUKHATEM Ghania : Docteur, Enseignant Chercheur en
Génie Civil et Ingénierie Géotechnique.

e GOUDIJIL Kamel : Docteur, Enseignant Chercheur en Génie
Civil et Ingénierie Géotechnique, programmeur et
développeur de programmes de l'intelligence artificielle.
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4. Objectifs du projet :

< Notre objectif est de rendre notfe application la plus demandée sur le

marché algérien, sur le marché africain et un jour sur le marché

mondial.

5. Calendrier de réalisation du projet :

SMART SOIL

CALENDRIER DE
REALISATION DU
PROJET

. TRIMESTRE 1 TRIMESTRE 2 TRIMESTRE 3 TRIMESTRE 4
TACHE / PROCESSUS

JAN FEB MAR APR MAY JUN JuL AUG SEP oCT NOV DEC
Conception de l'interface
utilisateur (2 semaines)
Developpement des
(4 semaines)
Tests et débogage

(2 semaines) -

Ajout de fonctionnalités
supplémentaires
(14a 2 semaines)
Tests finaux et préparation
pour la publication
(1 semaine)

Y

o
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Deuxieme axe : Aspects innovants

1. Nature des innovations :

La nature des innovations :
1. Innovation fonctionnelle

- Intégration de fonctionnalités avancées qui améliorent I'expérience utilisateur, telles que
des algorithmes de recherche puissants, des capacités de traitement de données en temps

réel, des fonctionnalités de collaboration, etc.

- Développement de nouvelles fonctionnalités qui permettent aux utilisateurs de réaliser des
taches spécifiques de maniere plus efficace ou d'accéder a de nouvelles possibilités, comme

I'intelligence artificielle.
2. Innovation de conception

- Adoption d'une interface utilisateur innovante et intuitive pour faciliter la navigation,

I'interaction et |'utilisation de I'APK.

- Création d'une expérience visuelle attrayante avec des éléments graphiques, des

animations, des theémes personnalisables, etc.
3. Innovation de performance

- Optimisation des performances de I'APK pour garantir une exécution rapide, une faible

utilisation des ressources systeme et une réactivité élevée.

- Utilisation de techniques d'optimisation du code, de compression des ressources et de

gestion efficace de la mémoire pour offrir une expérience fluide aux utilisateurs.
4. Innovation de compatibilité

- Assurer une compatibilité et une adaptabilité maximales de I'APK avec différentes

plateformes et systemes d'exploitation de bureau, tels que Windows, MacOs ou Linux.

- Optimisation de I'APK pour s'adapter aux différentes configurations matérielles,

résolutions d'écran et capacités des ordinateurs de bureau.
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2. Domaines d’innovation :

L'innovation peut inclure les domaines suivants :
C'est la premiére application en Algérie basée a calculer les caractéristiques géotechniques a
n’importe quel type de sol naturel ou renforcé avec n‘importe quel ajout.
Notre application a une valeur de plus qu’elle contient un nouveau ajout moins couteux et

amis a I'’enivrement et renforce trés bien le sol avec un petit dosage.
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Troisieme axe

Analyse stratégique du marché

1. Le segment du marché

A) Le marché potentiel : est toute personnes dans le domaine de la géotechnique, du

B)

génie civil, de I'architecture, de la construction et des travaux publics en général.
Le marché cible :

Ingénieurs en génie civil et géotechnique : notre application est un outil précieux pour
les ingénieurs en génie civil et en géotechnique en Algérie elle peut étre utiliser pour
analyser des données géotechniques et fournir des rapports détaillés et des

recommandations pour la conception de projets d'ingénierie.

Sociétés d'ingénierie et bureaux d’études : les sociétés d'ingénierie et les bureaux
d'études privé et de I'état peuvent avoir un grand intérét a utiliser notre application
qui leur fournit un outil puissant pour analyser les données géotechniques et prendre

des décisions éclairées lors de la conception du projet.

Entités gouvernementales et organismes publics : les entités gouvernementales et les
organismes publics en Algérie pourraient étre une autre cible pour notre application
(Smart Soil) qui aide énormément a suivre et évaluer les projets publics et s'assurer de

leur conformité aux normes géotechniques.

Universités et établissements d’enseignement : les universités et les établissements
d'enseignement peuvent étre intéressés par |'utilisation de (smart Soil) pour enseigner
et former les étudiants en génie civil et géotechnique a la caractérisation intelligente

en géotechnique.
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2. Mesure de l'intensité de la concurrence

/Les concurrents les plus importants sur le marché algérien : L.T.P, D

labos géotechniques privés réputés par:

Parmi leurs atouts, citons leur ancienneté sur le marché algérien.

Parmi leurs faiblesses, Prix élevés et mise en ceuvre lente.

=/

3. La stratégie marketing

Parmi les stratégies utilisées pour le marketing figurent :

7

e

v’ Création de contenu marketing spécialisé.
v Promotion via la publicité sponsorisé.
v’ Collaboration avec des partenaires et des influenceurs.

v’ Présence a des conférences et expositions.
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Quatrieme axe

Plan de production et d’organisation

1. Le Processus de production

Grace a la création de I'application de bureau (SMART SOIL) qui comprenait plusieurs

étapes etrxrprincipales :
v Analyse et planification :

A ce stade, les objectifs de la candidature, les exigences et la compréhension générale du
projet ont été déterminés. Les travaux ont été analysés et les fonctions et caractéristiques que
I'application devrait déterminées ont été identifiées. Un plan de conception et de

développement d'applications a également été élaboré.
v" Conception :

A ce stade, l'interface utilisateur de I'application (SMART SOIL) est congue, sa structure
générale est déterminée, divers écrans et éléments sont organisés. La conception a été
transformée en une série de dessins et de diagrammes pour indiquer la forme finale de la

demande.
v' Développement :

A ce stade, I'application a été programmée a l'aide du langage de programmation
approprié pour la plate-forme cible (PC), ou le langage Python a été utilisé pour programmer
I'application, car il est considéré comme le langage le plus utilisé au monde, en particulier dans
le domaine de la conception industrielle. L'extension de bibliothéque TKINTER a également
été utilisée pour programmer la conception de l'interface de I'application de bureau (SMART

SOlIL).
v Test et débogage :

Une fois le développement de I'application terminé, des processus de tests approfondis
ont été effectués pour s'assurer que I'application fonctionne correctement conformément aux
exigences spécifiées. Certains bugs ont été détectés, corrigés et les performances de

I'application ont été améliorés.
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v Edition et distribution :

Une fois le processus de test et de débogage terminé, I'application est préparée pour
publication et distribution. Un package d'installation a été préparé qui comprend tous les

fichiers et bibliotheques nécessaires. Pour étre prét a étre téléchargé et utilisé par nos clients.

2. L’Approvisionnement

La politique d'achat pour la création d'une application desktop, en prenant en compte les
matiéres premiéres, les matériaux et fournitures, ainsi que les équipements nécessaires :
1. Analyse des besoins :
- Matiéres premiéres : bibliotheques de développement, langages de programmation,
bases de données, etc.
- Matériaux et fournitures : Identifiez les besoins en cables, connecteurs, périphériques,
claviers, souris, écrans, etc.
- Equipements : les ordinateurs, les serveurs, les appareils de test, les outils de

développement, etc.

2. Recherche des fournisseurs :
- La startup (SMART SOIL) effectue des recherches pour trouver des fournisseurs de
logiciels et de matériel informatique qui peuvent répondre a ses besoins spécifiques.
- Elle peut consulter des revendeurs spécialisés, des sites web de fournisseurs ou se

tourner vers des partenaires technologiques pour obtenir des recommandations.

3. Evaluation des fournisseurs :

- La startup (SMART SOIL) évalue les fournisseurs potentiels en prenant en compte des
critéres tels que la qualité des logiciels, la compatibilité avec les systemes d'exploitation cibles,
les prix, les conditions de licence, le support technique, etc.

- Elle peut consulter les avis des utilisateurs, demander des démonstrations ou des

versions d'essai des logiciels, et négocier les conditions contractuelles.
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4. Sélection des fournisseurs :
- Apres I'évaluation, la startup sélectionne les fournisseurs qui répondent le mieux a ses
besoins en termes de logiciels de développement et de matériel informatique.
- Elle finalise les accords d'approvisionnement, tels que les licences logicielles, les

contrats de maintenance, les conditions de paiement, etc.

5. Acquisition des logiciels et du matériel :

- Une fois les fournisseurs sélectionnés, la startup (SMART SOIL) procede a I'acquisition
des logiciels de développement nécessaires, tels que les environnements de développement
intégrés (IDE), les outils de débogage, les bibliotheques, etc.

- Elle acquiert également le matériel informatique requis, tels que les ordinateurs de

bureau puissants, les moniteurs, les périphériques de test, etc.

6. Installation et configuration :
- La startup installe les logiciels de développement sur les ordinateurs de bureau et les
configure en fonction des besoins spécifiques de I'APK.
- Elle met également en place les outils de développement et de test nécessaires pour

faciliter le processus de création et de débogage de I'APK.

7. Suivi des performances des fournisseurs :
- La startup (SMART SOIL) évalue régulierement les performances de ses fournisseurs en
termes de qualité des logiciels, de support technique, de mises a jour, etc.
- Si des problémes surviennent ou si les performances ne sont pas satisfaisantes, elle
engage des discussions avec les fournisseurs pour résoudre les problemes ou envisager

d'autres options d'approvisionnement.

Il est essentiel pour une startup axée sur le développement d'une APK pour les
ordinateurs de bureau de s'approvisionner en logiciels et en matériel adaptés afin de garantir

un environnement de développement efficace et de haute qualité.



3. La main d'ceuvre

Notre projet crée environ 20 postes de travail directs.

Notre projet nécessite un éventail de spécialités, notamment des ingénieurs
(informatique, programmation, intelligence artificielle et génie civil ...) Et des techniciens
travaillant sur des appareils avancés (technicien de maintenance, technicien de protection des
données, technicien de collecte et de conservation des données, graphiste, publicitaire,

publicitaire électronique, responsable des médias et de la communication).

4. Les Principaux partenaires

O\

Les partenariats les plus importants dans notre projet sont I incubateurs de

['Université de Badji Mokhtar Annaba ainsi que le laboratoire des Travaux Publics de

I'Est Annaba, qui avait le rbole de formation, de suivi et de nous fournir des

équipements de pointe. —

W @ % —
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Cinguieme axe :
Plan financier

1. Les Couts et charges

Les couts et charges de notre startup :

v Frais de personnel.
v" Co(ts du matériel.

v' Les colts de développement logiciel (SMART SOIL) incluent les colts des licences

logicielles et des outils de développement.
v Colts des services Cloud.
v’ Frais d’abonnements annuels pour le domaine du site.
v" Colts de support et de maintenance.
v Colts de marketing et de promotion.

v’ Pour couvrir ces colts, nous avons besoin de sources de soutien et d'approvisionnement,

car notre organisation dépend de deux sources :

1. Sources non officielles : ce sont des canaux qui opérent en dehors du cadre du systeme
juridique officiel du pays, tels que la richesse personnelle et le soutien de la famille et des

amis.

2. Sources officielles : il s'agit d'organismes officiels spécialisés (Agence Nationale d'appui aux

projets et de développement ANADE), Algerian Startup Fund ASF, en plus des banques.

Quant a savoir comment récupérer de I'argent, c'est en suivant un calendrier mensuel appelé

calendrier de retour.
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2. Le Chiffre d'affaires

v’ Chiffre d'affaires dans le cas optimiste

© Lannéel L'année2 L’année3 L'annéed  Loannée5

Bénéfice 3500000.00 4000000.00 4500000.00 6000000.00 1,0000000.00
apres
impot DA
Taux de 0.01 1250% 1111% 2500% 4000%
croissance
%
N N+1 N+2 N+3 N+4

Total des 3500000.00 4000000.00 4500000.00 6000000.00 1,0000000.00
revenus
% TVA 0% 0% 0% 0% 0%
Bénéfice 3500000.00 4000000.00 4500000.00 6000000.00 1,0000000.00
apres
impdt DA
Chiffer
d’affaires 3500000.00 8000000.00 1,4000000.00 2,2000000.00 3,2000000.00

DA
Tableau 1 Chiffre daffier

v’ Chiffre d'affaires a I'état pessimiste

N N+1 N+2 N+3 N+4
Total des
500000.00 450000.00 650000.00 800000.00 1000000.00
revenus
% TVA 0% 0% 0% 0% 0%
Bénéfice

500000.00 450000.00 650000.00 800000.00 1000000.00
apreés impot

DA

Chiffre
d’affaires 50000.00 950000.00 160000.00 240000.00 340000.00

DA

Tableau 2 Chiffre daffier.
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L'année L'année L'année L'année L'année
1 2 3 4 5
Bénéfice
500000.00 450000.00 650000.00 800000.00 1000000.00
apres impot
Taux de

0.01 -1111% 3077% 1875% 2000%
% croissance

1L'année 2 L'année 3 L'année! 4 L'année 5 L'année

Taux de croissance en
% dans le cas 0.01 12.50 11.11 25.00 40.00

optimiste

Le taux de croissance
en % dans le cas 0.01 -11.11 30.77 18.75 20.00

pessimiste

Tableau 3 Taux de croissance en % dans les deux cas.

Représentation graphique du taux de croissance dans les cas

optimistes et pessimistes

50.00
40.00
30.00
20.00

10.00
0.00

-10.00
-20.00

-] 5l Al ) <t % gaill Jaza

Taslil) AN 8 % sl Jana

Figure 1 graphique du taux de croissance dans les cas optimistes et pessimistes.
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3. Les Comptes de résultats escomptés

L'entreprise SMART SOIL Compte de résultats escomptés pour I'année 2023
Chiffre d'affaires total : 1 000 000 DA
- Ventes de produits : 800 000 DA
- Prestations de services : 200 000 DA

Co(it des ventes : 600 000 DA
- Colt des produits vendus : 400 000 DA
- CoUt des services rendus : 200 000 DA

Marge brute : 400 000 DA (Chiffre d'affaires total - Co(t des ventes)

Frais d'exploitation :

- Frais de personnel : 150 000 DA

- Frais de location : 50 000 DA

- Frais de publicité et de marketing : 30 000 DA
- Frais administratifs : 20 000 DA

- Autres frais d'exploitation : 10 000 DA

Total des frais d'exploitation : 260 000 DA

Résultat d'exploitation : 140 000 DA (Marge brute - Total des frais d'exploitation)

Autres revenus : 20 000 DA

Autres charges : 10 000 DA

Résultat avant impots : 150 000 DA (Résultat d'exploitation + Autres revenus - Autres charges)

ImpOts sur les bénéfices : 45 000 DA

Résultat net : 105 000 DA (Résultat avant impots - Impots sur les bénéfices)
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L’entreprise SMART SOIL prévoit un chiffre d'affaires total de 1 000 000 DA pour I'année 2023.
Aprés avoir soustrait le colt des ventes de ce chiffre d'affaires, la marge brute estimée est de
400 000 DA. Les frais d'exploitation, y compris les frais de personnel, de location, de publicité
et de marketing, d'administration et autres frais, s'élévent a 260 000 DA, laissant un résultat

d'exploitation prévu de 140 000 DA.

Ensuite, les autres revenus et charges sont pris en compte, avec un total de 20 000 DA de
revenus supplémentaires et 10 000 DA de charges supplémentaires. Le résultat avant impots
est donc estimé a 150 000 DA. Apreés avoir soustrait les impots sur les bénéfices de 45 000 DA,

le résultat net prévu pour I'année 2023 est de 105 000 DA.

Il convient de noter que les comptes de résultats escomptés sont des prévisions basées sur
des hypotheses et des estimations, et peuvent donc différer des résultats réels. lls sont
souvent révisés et ajustés en fonction de I'évolution des conditions économiques et des

performances réelles de I'entreprise.

4. Le Plan de trésorerie

Le plan de trésorerie est un outil utilisé pour prévoir les flux de trésorerie entrants et
sortants d'une entreprise sur une période donnée. Il permet de gérer efficacement la
trésorerie en identifiant les moments ou I'entreprise pourrait connaitre des excédents ou des
déficits de trésorerie, et en prenant des mesures préventives pour faire face aux besoins de
liquidités. Voici un exemple simplifié de plan de trésorerie pour une entreprise SMART SOIL

sur une base mensuelle pour I'année 2023 :
L’entreprise SMART SOIL - Plan de trésorerie mensuel pour I'année 2023

Mois | Encaissements | Décaissements | Solde de trésorerie

Janv. | 50 000 DA | 45 000 DA | 5 000 DA

Févr. | 60 000 DA| 55 000 DA | 10 000 DA
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Mars | 70 000 DA | 65 000 DA | 15 000 DA
Avril | 55 000 DA | 60 000 DA | 10 000DA
Mai | 80 000 DA | 75 000 DA | 15 000 DA
Juin | 65 000 DA | 70 000 DA | 10 000 DA
Juill. | 75000 DA | 80 000 DA | 5 000 DA
Aodt | 90 000 DA | 85 000 DA | 10 000 DA
Sept. | 70 000 DA | 75 000 DA | 5 000DA
Oct. | 85000 DA | 90 000 DA | 0 DA

Nov. | 80 000 DA | 85 000 DA | -5 000 DA

Déc. | 95 000 DA | 100 000 DA | -10 000 DA

Chaque mois de I'année 2023 est répertorié avec les encaissements (flux de trésorerie
entrants) et les décaissements (flux de trésorerie sortants) prévus pour chague mois. Le solde
de trésorerie est calculé en ajoutant l'encaissement au solde du mois précédent et en

soustrayant les décaissements.

Au début de I'année (janvier), I'entreprise SMART SOIL dispose d'un solde de trésorerie de 0
DA. Les encaissements prévus pour ce mois sont de 50 000 DA, tandis que les décaissements

prévus s'élevent a 45 000 DA. Le solde de trésorerie a la fin du mois est donc de 5 000 DA.

Ce processus est répété pour chague mois de I'année, en tenant compte des variations
saisonnieres ou des fluctuations attendues des flux de trésorerie. Le plan de trésorerie permet
a I'entreprise de prendre des décisions éclairées en matiére de gestion de la trésorerie, telles
que la planification de financements supplémentaires en cas de déficit de trésorerie ou la

recherche d'opportunités d'investissement en cas d'excédent de trésorerie.
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Prototype expérimental
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MART SOIL

Business Model Canvas

Partenaires Clés

= Fournisseurs d'outils et de
plateformes d'TA pour
soutenir le développement
de lapplication desktop.
Entreprises partenaires
pour des intégrations
spécifiques ou des
opportunités de co-
marketing.

Activités Cles
Développement continu de
rapplication desktop pour
améliorer les performances et
ajouter de nouvelles
fonctionnalités basées sur les
avancées de ITA.

Collecte et analyse des
données utilisateur pour
améliorer les algorithmes dIA.

)
&8,
Ressources Clés
Equipe de développement
logiciel avec des
compétences en IA et en
développement computer et
mobile.
Serveurs et infrastructure
pour gérer le traitement des
données et les calculs dTA.
Ingénieurs en Génie Civil et
Travaux Publics.

Proportions de

Valeurs
Application desktop
dintelligence artificielle
puissante et conviviale.
Automatisation des taches
répétitives et prise de
décisions basées sur des
algorithmes d'IA.
Amelioration de la
productivité et de l'efficacité
des utilisateurs.

Acces a des fonctionnalites
avancées dans domaine
geotechnique et travaux
public dTA sans nécessiter
de compétences
spécialisées.

Relation Client

« Support client par e-mail
ou chat en direct.
Mises a jour régulieres du
programme avec de
nouvelles fonctionnalités et
ameéliorations basées sur
les commentaires des
utilisateurs.

A

Canaux

Un site Web pour faciliter
le processus daccés a
notre programme par les
utilisateurs personnels et
les entreprises.

Stratégies de marketing
en ligne ciblées pour
atteindre les entreprises.

Segments de
Clientele

Entreprises genie
geotechnigue ou travaux
public recherchant des
solutions d'TA pour
automatiser certaines
téches.

Utilisateurs individuels
intéresses par des
applications d'IA dansle
domaine genie civil ou
travaux pulic pour
améliorer leur productivité
ou leur expérience
utilisateur.

Laboratoirs travaux public

<@y Structure des Couts
» Colts de développement et de maintenance de rapplication.
» Frais dhébergement et dinfrastructure.
« Colts liés a l'acquisition de clients et au marketing.

i Flux de Revenus

» Modéle Freemium avec une version de base gratuite offrant des
fonctionnalités limitées et des abonnements payants pour débloquer des
fonctionnalites avancees.
Possibilité de

proposer des achats intégrés pour des fonctionnalitées

supplémentaires.
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Annexe 1

Budget de STURTUP
BILANS DE STARTUP : ....ccccsnsmnmsssmnssnnssans
ACTTF
REALISATION PREVISION
En milliers DZD -2 J) N+2 N:=3 N+
Immobilization Incorporelles - - - - - - - .
Immobilisation Corporelles - - - - - - - .
Terrain
Batiment

Autres Immohbilisations Corporelles

Immobilisations en concession

Immohbilisation en cours - - - - - - - -

Immobilisations Financiéres - - - - - - - -

Titres mis en équivalence

Amtres participations et créances rattachées
Autres Titres immobilises

Prétz et autres titres financiers non courants
Impots différés actif

ACTIF NON COURANT = = = = = = = =

Stocks et encours - - - - - - - -

Créances et emplois assimilés - - - - - - - -
Clients

Autres débiteurs

Impdts et assimilés

Autres créances et emplois assimilés

Disponibilités et assimilés - - - - - - - i

Placements et autres actifs financiers courants
Trésorerie

ACTTIF COURANT = - - - = - - -

BEALISATION PREVISION

En milliers DZD

CAPITAUX PROPRES
Capital émis

Capital non appelé
Ecart de réévaluation




Primes et réserves- Réserves Consclidées

Részultat net- RN part du groupe

Autres capitaux propres- report & nouveau

Part de la zociété consolidante (1)

CAPITAUX PROPRES

PASSIFS NON-COURANTS

Emprunts et dettes financiéres

Impot differe passif

Antres dettes non courantes

Provisions et produits constatés d'avance
PASSIFS NON-COURANTS

PASSIFS COUBNATS

Fournisseurs et comptes rattachés

Impiots

Autres dettes

Trésorerie passif
PASSITFS COURANTS
TOTAL PASSIF

Veérification de 'équilibre Actif/Passif
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Annexe 2

Comptes de résultats escomptés

COMPTE DE RUSULTAT PREVISIONNEL DE STARTUP : ... masinsns

En Milliers DZD

REALISATION PREVISION

Vente et produits annexes

Variation des stocks produits finis et en
COlrs

Production immobilisés

Subvention d'exploitation
Production de I'exercice

Achats consommes

Services Extérieurs et autres consommations

Consommation de I'exercice
Valeur ajoutée d'exploitation

Charges de personnel

Impdits et taxes et versement assimilés

Excedent Brut d'Exploitation

Autres produits opérationnels

Amtres charges opérationnellss

Dotations aux amortissements, Provisions

Reprize sur pertes de valeurs et provisions
Résultat opérationnel

Produits Financiers

Charges financiéres

Résultat financier
Resultat Ordinaire avant impot

Impét exigible sur résultat ordinaire

Impdt différé sur résultat ordinaire

Total des produits des activités ordinaires
Total des charges des activités ordinaires
Resultat net des activités ordinaires

Eléments extracrdinaire (produits)

Eléments extracrdinaire (charges)
Eesultat extraordinaire

RESULTAT NET DE L'EXERCICE
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Annexe 3

Comptes du Trésor

En Milliers DZD REALISATION FREVISION

RUBRIQUES

Flux de trésorerie provenant des activiteés
opérationnelles

Résultat net de I'exercice

Ajustements pour :

- Amortissements et provisions

- Variation des impdts différés

- Variation des stocks

- Variation des clients et antres créances

- Variation des fournisseurs et autres dettes

- Plus ou moins-values de cession, nettes
d'impéts

Flux de trésorerie genéreés par l'activite (4) o o o o o o o o
Flux de trésorerie provenant des operations
d'investissement

Decaissements sur acquisition

d immobilizations

Encaizzements sur cessions

d immobilizations

Incidence des variations de perimétre de
consolidation (1)

Flux de trésorerie lies aux opérations
d investissement (B)

Flux de trésorerie provenant des opérations
de financement

Dividendes versés aux actionnaires

Augmentation de capital/ Part ASF

Angmentation de capital/ Part startupeur

injection en compte courant associé ASF
Remboursements capital ASF (en valeur
nominale)

Remboursements compte conrant associé
ASF

Flux de trésorerie lies aux operations de
financement (C)
Variation de trésorerie de la période (A+B+C) o o o 0 o o o o

Trésorerie d ouverture (Début de la période)

Tresorerie de cloture (Fin de la période)

Variation de tresorerie o o o o o o o o
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Smart Soil Business Model Canvas

SMART SOIL

Business Model Canvas

o0
] o
Partenaires Clés

« Fournisseurs d'outils et de
plateformes dTA pour
soutenir le developpement
de l'application desktop..
Entreprises partenaires
pour des integrations
spécifiques ou
opportunités de
marketing.

Activités Clés
« Développement continu de

rapplication desktop pour
améliorer les performances et
ajouter de nouvelles
fonctionnalités basées sur les
avancées de ITA.
Collecte et analyse des
données utilisateur pour
améliorer les algorithmes dTA.

Proportions de

Valeurs
Application desktop
dintelligence artificielle
puissante et conviviale.
Automarisation des taches
répétitives et prise de

5

Ressources Clés
Equipe de développement
logiciel avec des
compétences en IA et en
développement computer et
moabile.

Serveurs et infrastructure
pour gérer le traitement des
données et les calculs dTA.

Ingénieurs en Génie Civil et
Travaux Publics.

é basées sur des
algorithmes d'IA.
Amélioration de la
productivité et de lefficacité
des utilisateurs.

Accés a des fonctionnalités
avancées dans domaine
geotechnique et travaux
public d'IA sans nécessiter
de compétences
spécialisées.

Relation Client

« Support client par e-mail
cu chat en direct.
Mises a jour réguligres du
programme avec de
nouvelles fonctionnalités et
ameliorations basées sur
les  commentaires des
utilisateurs.

A

Canaux
Un site Web pour faciliter
le processus daccés &
notre programme par les

Segments de
Clientele

« Entreprises genie civil,
geotechnique ou travaux
public recherchant des
solutions d'TA pour
automatiser certaines
taches.

Utilisateurs individuels
intéresseés par des
applications dTA dans le
domaine genie civil ou
travaux pulic pour
améliorer leur productivité
ou leur expérience
utilisateur.

. L travaux public

ut pet et
les entreprises.

Strategies de marketing
en ligne ciblées pour
atteindre les entreprises.

<@» Structure des Coats
- Coltsde

etde e de lapplication.

+ Frais dhébergement et dinfrastructure.
« Colts ligs a l'acquisition de clients et au marketing.

B3 Flux de Revenus

+ Modéle Freemium avec une version de base gratuite offrant des
fonctionnalités limitées et des abonnements payants pour débloquer des
fonctionnalités avancées.

- Possibilité de proposer des achats intégrés pour des fonctionnalités
supplémentaires.

y




